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	インバウンドビジネスコース
	③世界基準のデジタル認証バッジ｢IMS｣で専門性を証明
	カリキュラム

	インバウンドビジネスコース（IMS）
	これからのインバウンドビジネスに欠かせない｢市場分析｣｢商品造成｣｢受入環境整備｣
	｢プロモーション(情報発信)｣を 第一線で活躍する専門家から体系的に学ぶプログラムです.
	30時間16コマ／2泊3日研修(1月25日～27日)＋グループコンサル(オンライン2月～3月)／
	受講料150,000円／会場は大阪市内
	■2泊3日研修スケジュール
	1月25日(月)
	13:00～14:30

	インバウンドマーケティン グ概論
	90分
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	14:40～17:10

	マーケティング、5つのプロセ ス「①知る」
	150分
	17:20～19:20

	OSAKA JOINER マーケ ティング・先進地視察
	120分
	19:30～21:30
	大阪ナイトタイムエコノミー 視察
	120分

	1月26日(火)
	9:00～10:30

	マーケティング5つのプロ セス「②つくる」
	90分
	10:40～12:10

	マーケティング5つのプロ セス「③売る」
	90分
	13:00～15:00


	生成AIによる省人化ホ テル運営事例・視察
	SQUEEZE
	120分
	15:10～17:10
	美容・ウエルネス Wellbeの実践事例
	120分
	19:00～21:00

	トライアル
	120分

	1月27日(水)
	9:00～10:30

	マーケティング5つのプロセス「④受入れる」
	90分
	10:40～12:10

	マーケティング5つのプロセス「⑤発信する」
	90分
	13:00～16:00

	発表会・振り返り
	180分

	■オンライン講座､伴奏支援
	2月4日(木)
	Googleを活用した観光経営
	90分
	13
	14
	15
	16

	2月11日(木)
	デジタルを活用した観光経営事例
	90分

	2月15日(月)
	10:00～12:00

	グループコンサル
	120分

	3月8日(月)
	10:00～12:00

	グループコンサル
	120分


	美容・ウェルネスから、
	選ばれるインバウンドビジネスを創る。
	第一線の専門家と現場から学び、
	自社･地域のインバウンドビジネスを実際に考え､形にする。


	講師
	Line up
	小野田金司
	櫻井亮太郎
	吉田瑛仁
	佐々木祐香
	オダギリサトシ

	永山卓也
	中川智博
	川西哲平
	文部科学省産学連携リ･スキリング･エコシステム構築事業
	大阪観光大学｢観光リ･スキリングによる地域人材創出エコシステム構築プロジェクト｣


	募集要項
	コース名
	履修資格
	履修期間
	定員
	受講料
	修了証の交付
	申込期間
	受講手続き
	注意
	Inbound Marketing Specialist　インバウンドビジネスコース
	社会人の方
	2027年1月25日～3月8日
	20名（最少催行人員2名）
	150,000円(税込み)
	総時間数30時間の履修と修了要件を満たした受講生には大阪観光大学長名による修了証とCredly「Inbound Marketing Specialist」のデジタル認証バッジを交付
	します。
	2027年1月11日(月)まで。定員になり次第締め切ります。
	特設WEBサイト(https://tourismpass.jp)のエントリーフォームより必要事項を
	入力の上､お申し込みください。
	・申し込み後1週間以内に受講の可否をお知らせします。


	文部科学省｢産学連携リ･スキリング･エコシステム構築事業｣
	本プログラムは、観光産業の付加価値向上と地方創生を目的とした文部科学省の産学連携リ･スキリング･エコシステム構築事業として採択され、実施されています｡大学の確かな教育基盤と観光業界の第一線が有機的に連携し､信頼性の高い高度な学びを地域一帯に提供します｡

	｢関西・紀伊半島 観光リ・スキリング・エコシステム」について
	大阪観光大学を中心に、産学官金言が連携して構築する観光人材育成プラットフォームです。観光地域マネジメント、観光マーケティング、観光ガイドの3つの実践型プログラムを通じて、生成AIやXRなどの先端技術も活用しながら、地域課題を解決できる次世代人材を育成します。

	詳細・お申し込み
	観光リ・スキリングパスポート
	特設サイト　tourismpass.jp
	お問い合わせ
	大阪観光大学 観光学研究センター(佐藤)
	〒590-0493大阪府泉南郡熊取町大久保南5-3-1
	Mail：s-prj@tourism.ac.jp
	Tel：072-453-8222



